
Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

”Varumärket &
Världens 
effektivaste
kommunik-
ationsverktyg”

Stolt?
Stolt?

Stolt?
Stolt?



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

Ditt erbjudande 
ger andra nöje, nytta, 

glädje, värde!

Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

2. Varumärkesinsikt?

Du har en guldgruva. 
Men du har tre problem = 

tre möjligheter.

Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

1. Du 
är för 
otydlig!

Stolt?
Stolt? Stolt?Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

2. Du 
syns för
sällan!

Stolt?
Stolt? Stolt? Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

3. Du vill 
säga för 
mycket!

Stolt?
Stolt? Stolt?Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”

Stolt?

… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Konkurrensen 
ökar!

Stolt?



Stolt?

… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Bruset ökar!

Stolt?



Stolt?

… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Kraven ökar!

Stolt?



Vi gör affärer med 
de vi tycker om!



Stolt?

Stolt?

Stolt?Stolt?

Stolt?

Bygg tillit, förtroende 
och attraktion

Stolt?



STEG 1/HJÄRTAT/Lektion 1. 
Därför måste hjärtat vara med

Hur högt vill du flyga?
Hur långt? Hur länge? 

Allt är möjligt!
Faktiskt.

Allt är möjligt! 
Faktiskt.

Lär av de gamla grekerna

Du behöver inte vara snyggast

Mitt slott!

Vill du undvika misstag?

Vågar du drömma?En bra vision ger 
kraft när det stormar

Status?

Vandraren och de
två stenhuggarna

Vad bygger du?

Kom på en ny kreativ 
lönsam affärsidé så får 
du en miljon. Nu!!!!!

Och i detaljerna

Det är dags nu!
Hur många trappor behöver du?



Lösningen!



STEG 1/HJÄRTAT/Lektion 1. 
Därför måste hjärtat vara med

STEG 1/HJÄRTAT
STEG 3/DRÖM/VISION/MISSION

STEG 4/DINA MÅL

Använd tratten/
din guldgruva, 
och ditt ”verktyg”

Stolt?



Övning 1.
Vad är ditt löfte?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Verktyget =
ditt löfte 
omvandlat 
till ett 
KONCEPT

Stolt?
Stolt? Stolt? Stolt?Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Ett koncept =
ett bärande 
tema = en 
röd tråd =
en scen för 
ditt budskap

Stolt?
Stolt? Stolt? Stolt?

Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Ett koncept =
Spetsen 
på pilen, 
loket på tåget,
motorn i bilen,
kroppen som 
bär strängarna 
på gitarren

Stolt?
Stolt? Stolt? Stolt?Stolt?



Stolt?

Stolt?

Stolt?

Stolt?
Stolt?

Strängarna är alla kanaler du syns i, alla 
personliga, digitala och analoga möten

Stolt?



Stolt?

Stolt?

Stolt?

Stolt?
Stolt?

Var spelar du?
När spelar du?
Hur spelar du?
För vem spelar du?

Stolt?



Starka varumärken är 
starka personligheter!



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Vem är du?

Hur vill 
du låta?
Hur vill du
upplevas?
Vad vill du 
utstråla?

Stolt?
Stolt? Stolt? Stolt?Stolt?

Stolt?



Övning 2.

Vilken artist är du idag?
Vilken artist vill du vara?



Övning 3.

Vilken bil är du idag?
Vilken bil vill du vara?



Övning 4.

Vilken färg är du idag?
Vilken färg vill du vara?



Stolt?

Stolt?

Stolt?

Stolt?
Stolt?

Var spelar du?
När spelar du?
Hur spelar du?
För vem spelar du?

Stolt?

Är du en engagerad, 
”bjussig”, närvarande expert?

Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Exempel på 
löften/koncept.

1. Nike, ”Just do it”
2. Bregott, ”Naturligt gott”
3. Nokia, 

”Connecting people”
4. Gevalia, ”När du 

får oväntat besök”
5. Stolt Kommunikation

”Stolthet säljer”

Stolt?
Stolt?

Stolt?
Stolt? Stolt?



Övning 5.

Veta?
Tycka?
Göra?

Känna?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Ett bra 
koncept är:
1. ”Evigt”
2. Medianeutralt
3. Unikt 
4. Lever i sin tid

Stolt?
Stolt?

Stolt?
Stolt? Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Ett bra 
koncept är:
1. ”Evigt”
2. Medianeutralt
3. Unikt 
4. Lever i sin tid

Stolt?
Stolt?

Stolt?
Stolt?

Ett bra idé är:
1. Överraskande
2. Relevant

Stolt?



Fem starka 
och framgångsrika 

koncept



Stolt?

Stolt?

Stolt?

Stolt?
Stolt? Stolt?Stolt?

1. ICA-filmerna start 2001



Stolt?

Stolt?

Stolt?

Stolt?
Stolt? Stolt?Stolt?

2. Nike start 1988



Stolt?

Stolt?

Stolt?

Stolt?
Stolt? Stolt?Stolt?

3. Bregottfabriken, start 1995



Stolt?

Stolt?

Stolt?

Stolt?
Stolt? Stolt?Stolt?

4. Diesel, For Succesful Living, start 1991



Stolt?

Stolt?

Stolt?

Stolt?
Stolt? Stolt?Stolt?

5. Gevalia, Oväntat besök, start 1990



Stolt?

Stolt?

Stolt?

Stolt?
Stolt? Stolt?Stolt?

Ditt löfte/koncept är diamanten.
Facetterna är delarna i erbjudandet



STEG 1/HJÄRTAT/Lektion 1. 
Därför måste hjärtat vara med

STEG 1/HJÄRTAT
STEG 3/DRÖM/VISION/MISSION

STEG 4/DINA MÅL

Använd tratten, 
din guldgruva



”Befolka varumärket.
Verkligheten duger”

Matts Heijbel, 
Sveriges Mr Storyteller



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?Stolt?
Stolt?

Stolt?
Stolt?Stolt?

One
company.
One
voice.

Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Start with AI.
Finish with i.

Stolt?
Stolt?

Stolt?
Stolt?Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Start with AI.
Finish with i.

Använd AI som
copilot, assistent.
bollplank, research m.m.

Men tappa inte bort 
det personliga. 

Stolt?
Stolt?

Stolt?
Stolt?Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Håller du 
dina löften?

Stolt?
Stolt?

Stolt?
Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Håller du 
dina löften?

Hörs du starkt,
stolt, tydligt och 
attraktivt i rätt 
kanaler?

Stolt?
Stolt?

Stolt?
Stolt?



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

2. Varumärkesinsikt?

Stolt?

Har du en lojal publik?

Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

2. Varumärkesinsikt?

Stolt?

Vill du öka din lönsamhet, 
bli mer efterfrågad, stark och 

ha det roligare?



Gör som mer än 
600 andra företagare

varav 92% är nöjda eller 
mycket nöjda …



… gå kursen ”Lev din dröm, 
bygg ditt varumärke”

1. 10 steg, ca 25 lektioner
2. Digital kurs, läs i egen takt
3. Individuell coaching av Dr Stolt 
4. Kunskap, checklistor, mallar,  

uppgifter, träning, tips och råd
5. Tillgång ett helt år



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Stina Almroth.
Fil kand, PhD i internationell 
näringslära och antropologi

Från boken 
”Fika Made in Sweden” 
till konceptet 
FikaAkademin

Stolt?
Stolt?

Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Peppe Ekmark.
Författare och föreläsare.
En av Sveriges främsta 
sälj- och ledarskapscoacher

”Ditt föredrag och din 
checklista fick mig 
inse vikten av 
varumärkesbyggande”

Stolt?
Stolt?

Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Cecilia Walton.
Äger och driver Kreativa Kök.
Kock, diplomerad kostrådgivare.
Utbildar, föreläser, förändringsleder

”Utöver den pedagogiska 
kursen har Ulf varit ett 
fantastiskt stöd”

Stolt?
Stolt?

Stolt?



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

Frågor du efter affär 
vid rätt tillfälle?

Stolt?

Vårerbjudande: 

Digitalkursen 
”Lev din dröm, bygg ditt varumärke”

till specialpris. 

Detta ingår:



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

1. 10 steg som 
fångar helheten 
i ditt varumärke. 

Ca 25 lektioner

Stolt?
Stolt?

Stolt?



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

2. Digital kurs,
du läser i egen takt,
när och var du vill

Stolt?
Stolt?

Stolt?



Stolt?

3. Dr Stolt coachar
individuellt under 
ett helt år.

Zoom, mail, 
telefon eller 
Facebook.



Stolt?

4. Kunskap, 
checklistor, mallar, 
uppgifter, träning, 
tips, råd m.m.



Stolt?

5. Du har tillgång 
till kursen och 
Dr Stolt under 
ett helt år

Stolt?



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

Frågor du efter affär 
vid rätt tillfälle?

Stolt?

1. Individuell coaching av Dr Stolt 
två gånger/månad under ett år 

2. 10 steg, ca 25 lektioner
3. Digital kurs, läs i egen takt
4. Kunskap, checklistor, mallar,  

uppgifter, träning, tips och råd
5. Tillgång ett helt år

(Ordinariepris 24.500:- + moms)
Nupris 19.500:- (5000:- i rabatt)

Gäller t.o.m. tisdag 2/4 kl 24.00

Vårerbjudande 1.



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

Frågor du efter affär 
vid rätt tillfälle?

Stolt?

1. Individuell coaching av Dr Stolt 
sex gånger under ett år 

2. 10 steg, ca 25 lektioner
3. Digital kurs, läs i egen takt
4. Kunskap, checklistor, mallar,  

uppgifter, träning, tips och råd
5. Tillgång ett helt år

(Ordinariepris 14.500:- + moms)
Nupris 9.500:- (5000:- i rabatt)

Gäller t.o.m. tisdag 2/4 kl 24.00

Vårerbjudande 2.



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

Frågor du efter affär 
vid rätt tillfälle?

Stolt?

Jag mailar en länk till mer information och 
anmälningsmöjlighet.

Frågor?
Ta dem här eller maila mig så bokar 
vi ett möte på Zoom eller telefon

ulf@stoltkommunikation.se

Intresserad?



Tack för att 
du lyssnade!

ulf@stoltkommunikation.se

Stolt?


