"Varumarket &
Sa far du dina
motorer

att spinna”



"Varumarket &
Sa far du dina
tillvaxtmotorer

att spinna”



Vill du vaxa?



Vill du ma bra
och spinna som
en katt?



Vill du ha fler och
lojala kunder?









Fraga 2.
Varfor ar det
sa manga
som inte far
ut sin fulla
potential?



Fraga 3. "Hur orkar jag upp varje
morgon kl 5 for att springa en mil?”



Svar:

"Du gar upp
varje morgon

kl 5 for att
springa en mil!”



Fraga 4.

-Vem ar du?

- Vad vill du?

- Vart ar du
pa vag?



VIKTIGT!

Definiera ditt lofte till omvariden
och hall alltid ditt lofte!



JARTAT

STEG 3/DROM/VISION/MISSION
SéEG 1/I—( /



Fraga 3. "Hur orkar jag upp varje
morgon kl 5 for att springa en mil?”



Den enda hallbara
positionen:



Det handlar om
livsgladje och mening



Din rytm

Din ton

Din puls

Din energi

Din uthallighet
Din karisma =

Ditt varumarke,
din personlighet



Tre kategorier
tillvaxmotorer



Fraga 3. ‘Hur orkar jag upp varje
morgon kl 5 for att springa en mil?”



Riktiga moten
skapar riktiga
mojligheter

1. Egna forelasningar

2. Egna utbildningar

3. Egna webbinarier

4. Egna natverkstraffar
5. Andras forelasningar
6. Andras utbildningar

7. Andras webbinarier

8. Andras natverkstraffar
9. Och mycket mer ...



ger far!



Fraga 6.

Hur manga
personliga
moten har
du i veckan?
| manaden?






Beratta i floden,
da vaxer ditt
varumarke

1. Bloggar

2. Nyhetsbrev

3. Facebookinlagg

4. Instagraminlagg

5. Linkedin-inlagg

+ kommentera, ga med
i relevanta grupper, bilda
egna grupper, var aktiv!
6. Skriv din bok



Var BADE
analog och digital!



Fraga 7.

Hur manga
digitala och
analoga inlagg
gor du i veckan?
| manaden?

Per ar?






Roster om dig
och din bjussiga
expertis bygger
tillit. Och ditt
varumarke.

1. Referenser

2. Case/storys
3. Bloggar

4. Forelasningar
5. Utbildningar
6. Webbinarier
7. MM



Fraga 8.

Hur manga
storys, referenser
och case m.m.
har du i dina
kanaler?






1. Definiera
2. Paketera
3. Kommunicera












Kommunikationsstrategi/ Affarside:
Handlingsplan ar: Varumarkeslofte:
Mervérden: Karnvarden:

Jan Feb Mars April Maj Juni Jui Aug Sept Okt

"Selling” a

Personliga

mdten. Leva 5.
och bevisa

I5ften. 6.

10.

1

12

13

14.

15.

"Branding

Mekaniska -

mdten. Leva och 7
bevisa l5ften. .

18.

19.

20.

21

23,

24,

25.

Stolt?



Allas nulage:

1. Vi har alla ont om tid!
2. Vi ar alla ogontjanare, deadlines hjalper!
3. Vi behover alla en flock som vill oss val!
4. Vi vaxer alla bast i diskussion och dialog!

5. Vi behover alla trana!

6. Vi behover alla fokusera!
7. Vi behover alla fler och lojala kunder!

EN MOJLIGHET:



Erbjudande:
"The BrandGym”

Start onsdag 18/9 kl 11-13
- Sex manader

- Sex moten pa Zoom

- En gang/manad

- 1-2 timmar/gang

- Max 10 personer

- Dialog, stod, energi

- Malfokus

OBS! 1000:- i rabatt om
du anmaler dig senast
mandag 26/8 kl 24.00

5000:- + moms

(Ordinarie pris 6000:-
Mer info kommer!)



Let "s rock!

Tack for att
du lyssnade!

ulf@stoltkommunikation.se






