BiIZ BUILDER OPGAVE TIL DELTAGEREN

Dine
budgetter.

MODUL TID OUTPUT
2.2 - Budgetter 60-90 minutter @konomisk fundament




2 ULber B1Z BUILDER - MODUL 2.2 OPGAVE

« HVAD FAR DU UD AF DET?

Skab overblik over din gkonomai.

()1 Hvad det koster at starte din virksomhed. ()2  Hvad det koster at drive den hver maned.

()3 Omidéen kan blive gkonomisk beredygtig. ()4 Hvilken omsaetning du skal skabe for at leve af
den.



izsuiper B1Z BUILDER - MODUL 2.2

e DET ARBEJDER VI MED

Otte dele — fra opstart til mal.

01

03

05

07

Din virksomhed
Kort opsummering

Driftsbudget
Faste & variable udgifter

Break-even
Hvorndr gar du i nul?

Mal for ar 1
Omsetning & lgn

02

04

06

08

Etableringsbudget

Hvad koster opstart?

Indtaegter

Pris x antal salg

Realitetstjek

Heaenger det sammen?

Handlingsplan

Tre opgaver + deadline

OVERBLIK -

8 DELE



5izsuiLoer BIZ BUILDER - MODUL 2.2

e DEL ET

Din
virksomhed

Kort opsummering, for vi
dykker ned 1 tallene.

1

2

3

[- B gy g e e g—

BUDGETTER

Virksomhedens navn.
Hvilket produkt eller hvilken ydelse salger du?

Skal du leve af virksomheden fra starten? Ja / nej / ved ikke.

- DEL1AF 8



sizsuiLper BIZ BUILDER - MODUL 2.2

e DELTO

Etablerings- 1
budget
2
Hvad skal du investere 1, fgr
du kan abne?
3
4

-R - DEL 2 AF 8

Skriv alle opstartsomkostninger ned — og l&eg dem sammen.

Hvordan vil du finansiere opstarten?
Hvor mange penge har du allerede til radighed?

Mangler du finansiering — og i sa fald hvor meget?



 DEL TRE

03

Drifts-
budget

Hvad koster det at holde
hjulene i gang?

1

2

BUDGETTER -

Faste udgifter pr. maned — husleje, abonnementer, forsikring.

Variable udgifter — dem der stiger, nar du far flere kunder.

DEL 3 AF 8



sBsuLoEr B1Z BUILDER - MODUL 2.2 BUDGETTER - DEL 4 AF 8

 DEL FIRE

Indt&gtel' Forventet omsatning pr. mdaned
Her begynder din omsatning
at tage form. [ Pris pr. salg kr. } X [ Antal salg stk. }

= din manedlige omsztning.



N BlZ BUILDER - MODUL 2.2

 DEL FEM

Break-
even

Punktet hvor virksomheden
gar i nul.

BUDGETTER - DEL S5 AF 8

Hvor mange salg skal du lave hver maned?

[ Manedlige udgifter kr. } - [ Pris pr. salg kr. }

= antal salg for at dazkke alt.




IZBUILDER

e DEL SEKS

06

Realitets-
tjek

Heenger tallene sammen
med virkeligheden?

i BiZ BUILDER - MODUL 2.2

BUDGETTER - DEL 6 AF 8

1 Tror du, at du kan opna det ngdvendige antal salg? Hvorfor?

2 Hvis budgettet ikke heenger sammen — hvad kan du @ndre?

Hgjere priser - Flere kunder - Lavere omkostninger - Ferre faste udgifter - Nye produkter - Flere ydelser



Bizouioer BIZ BUILDER - MODUL 2.2

e DEL SYV

07/

Mal for
forste ar

Sect konkrete tal pd det, du 2 Hvad vil du have udbetalt til dig selv pr. maned?
sigter efter.

1 Hvad vil du gerne omsztte for det fgrste ar?

3 Hvor mange kunder skal du have om maneden?

BUDGETTER -

DEL 7 AF 8



N BlZ BUILDER - MODUL 2.2 BUDGETTER - DEL 8 AF 8

Hvilke

Handlings-
plan

Tre opgaver — hver med en Skal
deadline. du

arbejde
videre
med?

Skriv hver opgave ned — og st en konkret deadline pa.



e HUSK

Et budget er 1kke en facitliste.
Det er et styringsvaerktg) — der hjzlper dig
med at treeffe
bedre beslutninger og undga overraskelser.

BiIZ BUILDER - MODUL 2.2



