
Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

”Framtidens 
vinnare tänker 
Varumärke”

Eller, så ökar du 
din lönsamhet, 
trovärdighet och 
attraktion

Stolt?
Stolt?





Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”

Stolt?

… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

SANNING! 
Ett starkt varumärke är
dubbelt så lönsamt!

Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”

Stolt?

… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Varumärke =
Personlighet
Löfte
Upplevelse 
Känsla



Stolt?

Tre goda och 
en dålig nyhet

Stolt?

Du!
Kunder!

Stolt?



Stolt?

Tre goda och 
en dålig nyhet

Stolt?

Du!

Kunder!

Stolt?

Lågkonjunktur

Inflation
Krig

Räntehöjningar

Energipriset



Stolt?

Tre goda och 
en dålig nyhet

Stolt?

Du!

Kunder!

Brus

Stress

Tidsbrist

Konkurrenter

Mediapanik

Sociala medier

Misstänksamhet

Tillitsbrist

Otydlighet

Diffus paketering

Strukturbrist

Brist på 
uthållighet

Oförståelse

Ointresse Stolt?

Lågkonjunktur

Inflation
Krig

Räntehöjningar

Energipriset
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Hur starka är 
dina relationsbroar?

Stolt?
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Hur starka är 
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Stolt?

Hur starka är 
dina relationsbroar?

Stolt?

Hur hållbara är de?
Att bygga relation = att bygga 
varumärke = att bygga företag

Stolt?



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

1. Erbjuder du nöje, 
nytta, glädje, värde?

Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

2. Varumärkesinsikt?

Du sitter på en guldgruva. 
Använder du den?

Stolt?



Stolt?

Hur starka är 
dina relationsbroar?

Stolt?

Hur hållbara är de?

Stolt?

Att bygga relation = att bygga 
varumärke = att bygga företag

Stolt?

Bevisar du 
dina löften?



Stolt?

Hur starka är 
dina relationsbroar?

Stolt?

Hur hållbara är de?

Stolt?

Att bygga relation = att bygga 
varumärke = att bygga företag

Stolt?

Bevisar du 
dina löften?

Hur?
Var?
När?

Stolt?



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

Frågor du efter affär 
vid rätt tillfälle?

Stolt?

Hemligheten bakom 
alla starka varumärken.

Tre insikter.



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

1. Allt kommunicerar

Stolt?



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

2. Ständig närvaro

Stolt?



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

3. Tidsanpassad
paketering

Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”

Stolt?

… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Vad krävs?

Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

DU MÅSTE:

- bygga tillit
- bygga 
förtroende

- skapa 
attraktion

Stolt?
Stolt?Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

DU MÅSTE:

- Definiera
- Paketera
- Kommunicera

Stolt?
Stolt?

Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

DU MÅSTE:

Sälja in 
dig själv!

Stolt?
Stolt?Stolt?



2. Hur väl definierad är du?
Hur väl paketerad är du?

Hur väl kommunicerar du?



Stolt?

Tre goda och 
en dålig nyhet

Stolt?

Du!

Kunder!

Brus

Stress

Tidsbrist

Konkurrenter

Mediapanik

Sociala medier

Misstänksamhet

Tillitsbrist

Otydlighet
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Oförståelse
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Inflation
Krig

Räntehöjningar

Energipriset



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Har du koll på 
målgruppen 
vid brofästet?

Stolt?
Stolt?Stolt?Stolt?



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

Känner du dem?

Stolt?



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

Hur nära 
står de dig?

Stolt?



Stolt?

Har de börjat 
kundresan?

Stolt?



STEG 1/HJÄRTAT/Lektion 1. 
Därför måste hjärtat vara med

Du är ett mirakel 
med oändliga 
möjligheter!

Mitt svärd!
Konkurrensen 
ökar!

Vad är din drivkraft i livet?
Pengar?

Allt som går att 
mäta kan utvecklas

Gratti
s!

Det tar tid att få 
gamla vännerKännedom, kunskap,

intresse, kund, 
ambassadör?

Stolt?



3. Har du koll på dina 
målgrupper, deras antal och 

deras relation till dig?



Stolt?

Hur starka är 
dina relationsbroar?

Stolt?

Hur hållbara är de?

Stolt?

Att bygga relation = att bygga 
varumärke = att bygga företag

Stolt?

Bevisar du 
dina löften?

Stolt?

Vad består delarna 
av i dina relationsbroar?



”Varumärket & De sju vanligaste 
misstagen Stolt webbinarium
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vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Stolt?

Före, under, efter
Mekaniska 
möten

Personliga 
möten

Stolt?
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”Varumärket & De sju vanligaste 
misstagen Stolt webbinarium

”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Stolt?

Före, under, efter
Mekaniska 
möten

Personliga 
möten

Stolt?

Y.C.D.B.S.O.Y.A

Exempel på 
personliga möten
1. Den stolta strålande 
verksamheten

2. Kundmöten
3. Utvecklingsmöten
4. Framtidsmöten
5. Nykundsmöten
6. Nätverksmöten
7. Ambassadörsmöten
8. Samarbetsmöten
9. Cross-sellingmöten
10. Leverantörsmöten Stolt?



”Varumärket & De sju vanligaste 
misstagen Stolt webbinarium

”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Stolt?

Före, under, efter
Mekaniska 
möten

Personliga 
möten

Stolt?

Y.C.D.B.S.O.Y.A

11. Utbildningar
12. Föreläsningar
13. Mässor
14. Events
15. Egna events
16. Mediakontakter
17. Kund- och prospectfester
18. Think-tank-möten
19. Expertmöten
20. Referensmöten
21. ..........................

Stolt?



4. Hur många personliga 
möten genomför du per år??



Stolt?

Hur starka är 
dina relationsbroar?

Stolt?

Hur hållbara är de?
Att bygga relation = att bygga 
varumärke = att bygga företag

Bevisar du 
dina löften?

Vad består delarna 
av i din relationsbroar?

Exempel på 
mekaniska möten

1. Hemsidan
2. Blogg
3. Presentationsmaterial
4. Grafisk profil
5. Nyhetsbrev
6. Produktmaterial
7. Faktamaterial
8. Linkedin
9. Facebook
10. Instagram
11. “Low-hanging-fruit”
12. Tydlig paketering

Stolt?



Stolt?

Hur starka är 
dina relationsbroar?

Stolt?

Hur hållbara är de?
Att bygga relation = att bygga 
varumärke = att bygga företag

Bevisar du 
dina löften?

Vad består delarna 
av i din relationsbroar?

13. Case/referensmaterial
14. Mail
15. Före-, under-, eftermaterial
16. Kund- och prospectdatabas
17. CRM-systen
18. SEO
19. Annonsering
20. Kundtidning
21. Utbildningsmaterial
22. Bok
23. Filmer
24. ...........

Stolt?



5. Hur många mekaniska 
möten har du per år?



”Varumärket & De sju vanligaste 
misstagen Stolt webbinarium

”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?
Stolt?

Det handlar om 
livsglädje och mening

Den enda 
hållbara 
positionen:

Engagerad
”Bjussig”        
Närvarande
Expert …

Stolt?



Stolt?

… som är närvarande i flöden



6. Är du en engagerad, 
bjussig, närvarande expert som 

kommunicerar i flöden?



7. Har du en 
handlings- och aktivitetsplan 
som hjälper dig? (= sälj- och

marknadsföringsackord)



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

2. Varumärkesinsikt?Vill du synas mer och 
bli stoltare, starkare och
mer efterfrågad?

Stolt?



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

Stolt?

Vill du ha många 
kunder och 
ambassadörer?

Stolt?



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

Vill du ha en
unik position?

Stolt?



… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

Svenska företag 
är fantastiska men …

Vill du ha en hållbar struktur 
för din marknadsföring och 
dina säljprocesser?

Stolt?



Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

2. Varumärkesinsikt?

Stolt?

Vill du öka din lönsamhet 
och ha roligare på jobbet?



Gör som mer än 
600 andra företagare

varav 92% är nöjda eller 
mycket nöjda …



… gå kursen ”Lev din dröm, 
bygg ditt varumärke”

1. 10 steg, ca 25 lektioner
2. Digital kurs, läs i egen takt
3. Kunskap, checklistor, mallar mm
4. Uppgifter, träning, tips och råd
5. Individuell coaching av Dr Stolt 

två gånger i månaden 
6. Tillgång ett helt år



Få en snabbanalys 
av ditt varumärke, kunskap om 

kursen och ett erbjudande.
(Gäller t.o.m. måndag 4/9)

Maila ulf@stoltkommunikation.se
eller 

ring 070-373 05 81

mailto:ulf@stoltkommunikation.se


Stolt webbinarium
”Varumärket & De sju 
vanligaste misstagen ...”
… de flesta gör i sin marknadsföring och 
försäljning.
Och hur du undviker dem.

Stolt?

”Framtidens 
vinnare tänker 
Varumärke”

Frågor?

Stolt?
Stolt?



Tack för att 
du lyssnade!

”ACTION BEFORE 
PERFECTION!

Stolt?




